10. ПЛАНИРОВАНИЕ  СЕБЕСТОИМОСТИ  ПРОДУКЦИИ,  ПРИБЫЛИ  И  РЕНТАБЕЛЬНОСТИ
Себестоимость продукции представляет собой выраженные в денежной форме все затраты предприятия на производство и реализацию продукции. Она складывается из материальных затрат, амортизационных отчислений, заработной платы работников и начислений на заработную плату.

Затраты, образующие себестоимость делятся на:

а) затраты, непосредственно связанные с производством;

б) затраты на подготовку и освоение производства;

в) затраты, связанные с управлением производством;

г) расходы по рекламе (нормативный процент от объема продаж);

д) представительные расходы, связанные с коммерческой деятельностью предприятия по приему и обслуживанию представителей других предприятий (нормативный процент от объема продаж).

Затраты, образующие себестоимость, группируются по направлениям:

1. По экономическим элементам и калькуляционным статьям расходов.

Деление затрат на производство по экономическим элементам является характерным для сметы затрат на производство. Смета затрат определяет общую сумму затрат предприятия в планируемом периоде, в нее включаются все расходы основного и вспомогательного производств, связанные с выпуском и реализацией продукции, а также с услугами на сторону, своему капитальному строительству, непромышленным хозяйствам предприятия и др.

Состав сметы затрат на производство:

   - сырье и основные материалы (за вычетом отходов);

   - покупные полуфабрикаты;

   - вспомогательные материалы;

   - топливо и энергия со стороны;

   - амортизация основных фондов;

   - заработная плата всех работающих;

   - начисления на заработную плату;

   - прочие денежные расходы.

По экономическим элементам нельзя определить себестоимость единицы продукции. Это деление затрат показывает материальные и денежные затраты предприятия без распределения их на отдельные виды продукции и другие хозяйственные нужды.

Соотношение отдельных элементов в общих затратах на производство продукции характеризует структуру себестоимости. Структура себестоимости продукции в машиностроении отличается:

  - значительным удельным весом основных материалов, покупных полуфабрикатов, что является результатом высокого уровня кооперирования в машиностроении;

  - значительным удельным весом заработной платы. Это обусловлено тем, что продукция машиностроения сложная, требует больших затрат труда на ее производство.

Группировка затрат на производство продукции по статьям расходов позволяет исчислить себестоимость единицы продукции, т.е. калькуляцию. Деление затрат по статьям расходов (статьям калькуляции) дает возможность определить затраты по месту их возникновения и назначению, знать во что обходится предприятию производство и реализация отдельных видов продукции, установить под влиянием каких факторов сформировался данный уровень себестоимости, в каких направлениях нужно вести борьбу за ее снижение.

Группировка затрат по калькуляционным статьям расходов:

1) основные материалы за вычетом отходов;

2) покупные полуфабрикаты;

3) вспомогательные материалы;

4) топливо и энергия для технологических целей;

5) основная заработная плата производственных рабочих;

6) дополнительная зарплата этих рабочих;

7) начисления на заработную плату производственных рабочих;

8) расходы по подготовке и освоению новых видов продукции;

9) возмещение износа инструментов и приспособлений целевгог назначения и прочие специальные расходы;

10) расходы по содержанию и эксплуатации оборудования;

11) общецеховые расходы;

12) общезаводские расходы;

13) внепроизводственные расходы;

Статья себестоимости «Расходы по подготовке и освоению производства» включает:

   - расходы на освоение новых производств, цехов, агрегатов, относимые на расходы будущих лет;

   - расходы на подготовку и освоение производства новых видов продукции, технологических процессов и др.

Статья «Износ инструмента и приспособлений целевого назначения и прочие специальные расходы» включает погашение затрат на изготовление, приобретение, ремонт специальной технологической оснастки.

2. В зависимости от способа отнесения затрат на себестоимость единицы продукции выделяются прямые и косвенные расходы. Прямые – это те затраты, которые возникают в процессе производства и непосредственно относятся на каждый вид изделия, т.е. прямые затраты поддаются нормированию, например, основные материалы. Косвенные – это затраты, которые невозможно отнести непосредственно на продукцию. К этим расходам относятся: расходы по содержанию и эксплуатации оборудования; общецеховые расходы; общезаводские расходы. 

Основными статьями расходов по содержанию и эксплуатации оборудования являются:

   - содержание оборудования;

  - текущий ремонт оборудования, транспортных средств;

   - амортизация оборудования и транспортных средств;

   - возмещение износа малоценных и быстроизнашивающихся инструментов;

   - заработная плата с начислениями на нее рабочих, обслуживающих оборудование и другие.

Основными статьями общецеховых расходов являются:

   - заработная плата с начислениями на нее рабочих, выполняющих общецеховые функции;

   - содержание зданий;

   - текущий ремонт и амортизация зданий;

   - расходы по охране труда и другие.

Основными статьями общецеховых расходов являются:

   -  заработная плата с начислениями на нее рабочих, выполняющих общецеховые функции;

   - содержание зданий;

   - текущий ремонт и амортизация зданий;

   - расходы по охране труда и другие.

К основным статьям общезаводских расходов относятся:

   - заработная плата и начисления на нее административно-управленческого аппарата;

   - расходы на служебные командировки;

   - содержание и текущий ремонт зданий общезаводского характера;

   - амортизация основных фондов;

   - расходы по подготовке кадров и другие.

Все эти три группы косвенных расходов относятся на продукцию пропорционально основной зарплате производственных рабочих. Внепроизводственные расходы относятся на продукцию пропорционально общезаводской себестоимости.

3. По степени зависимости от объема производства затраты делятся на переменные, т.е. зависящие от объема (например, основные материалы, заработная плата производственных рабочих) и условно-постоянные, которые мало или вовсе не зависят от объема производства (например, затраты на освещение, отопление).

По однородности экономического содержания затраты делятся на элементные (простые) и комплексные (сложные). Элементные затраты однородны по экономическому содержанию и содержат лишь один элемент затрат, комплексные расходы состоят из нескольких элементов. Комплексные расходы, как правило, расшифровываются по элементам затрат. Все косвенные расходы являются комплексными. Прямые затраты могут быть как элементными, так и комплексными.

В зависимости от времени возникновения и отнесения на себестоимость различают расходы текущего периода, расходы будущего периода и предстоящие расходы. К расходам текущего периода относятся затраты, связанные с производством и реализацией продукции данного периода. К расходам будущего периода относятся затраты, производимые до начала выпуска продукции и подлежащие отнесению на себестоимость с начала выпуска продукции в течение установленного срока. К предстоящим расходам относятся затраты, включаемые в себестоимость путем резервирования.

10.1.  Виды себестоимости
Различают следующие виды себестоимости:

а) цеховая, которая включает затраты цеха на производство продукции (см. калькуляцию (I-II);

б) производственная себестоимость образуется из цеховой и общезаводских расходов;

в) полная себестоимость включает заводскую себестоимость и внепроизводственные расходы.

Существует два вида калькуляции – плановая и отчетная. Плановая калькуляция представляет собой задание по себестоимости отдельных изделий, работ, определенное путем расчета затрат по отдельным статьям расходов, исходя из передовых норм использования оборудования, затрат труда, расхода материалов, топлива, энергии. Основанием для составления плановых калькуляций должны быть технически обоснованные нормы расходов материальных, трудовых затрат.  Отчетная калькуляция составляется на отчетный период и определяет фактические затраты предприятия на производство продукции. 

Плановая калькуляция составляется после разработки норм расхода материальных и трудовых ресурсов и составления смет затрат на производство:

  - смета затрат по цехам вспомогательного производства;

   - смета расходов по обслуживанию производства и управлению;

   - смета расходов по освоению производства новых видов продукции;

   - смета расходов по изготовлению специальной оснастки и специального инструмента;

  - смета внепроизводственных расходов.

После составления плановых калькуляций определяется себестоимость товарного выпуска; задание по снижению себестоимости продукции; плановая величина затрат на рубль товарной продукции.

10.2.  Планирование снижения себестоимости продукции

Объектами анализа себестоимости продукции являются следующие показатели:

 - полная себестоимость товарной продукции в целом и по элементам затрат;

 - затраты на рубль товарной продукции;

 - себестоимость отдельных изделий;

 - отдельные статьи затрат.

Снижение себестоимости определяется по сравнимой товарной продукции, т.е. продукции, которая выпускалась в предыдущем году.

Задание по снижению себестоимости сравнимой товарной продукции устанавливается по показателям:

   - удельный вес сравнимой товарной продукции в общей сумме товарной продукции;

   - процент снижения себестоимости сравнимой товарной продукции по отношению к ее себестоимости в условиях предыдущего года;

   - сумма экономии от снижения себестоимости;

   - процент снижения плановой себестоимости отдельных видов продукции по отношению к отчетной себестоимости за предыдущий год.

Существуют следующие пути снижения себестоимости продукции:

1. Повышение производительности труда в результате снижения затрат труда на единицу продукции. Это обусловлено тем, что с внедрением новой техники, совершенствованием технологии и организации производства увеличивается выпуск продукции каждым рабочим. При этом заработная плата, приходящаяся на единицу продукции, сокращается. 

Повышение производительности труду влияет на снижение себестоимости прямо и косвенно:

а) прямое влияние
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где С1 – снижение себестоимости в результате опережения темпов роста производительности труда темпов роста средней заработной платы(%);

а – процент роста средней заработной платы;

б – процент роста производительности труда; 

У3 – удельный вес зарплаты в себестоимости продукции (%);

б) косвенное влияние

                                         
[image: image2.wmf]П

у

В

П

С

×

÷

ø

ö

ç

è

æ

+

+

-

=

100

100

1

2

,

где П – процент роста условно-постоянных расходов; В - – процент роста объема производства; Уп – удельный вес условно-постоянных расходов в себестоимости продукции.

2. Экономия материальных ресурсов осуществляется за счет снижения норм расхода на единицу продукции.

3. Сокращение затрат на обслуживание и управление производством.

Снижение этих расходов достигается путем экономии вспомогательных материалов, топлива, электроэнергии, внедрения рациональной системы обслуживания и ремонта оборудования и др.

4. Экономия непроизводственных расходов достигается путем сокращения затрат, связанных с реализацией продукции, ликвидацией непроизводственных затрат (штрафы). При планировании снижения себестоимости продукции учитывают факторы, влияющие на ее изменение. 

Под факторами себестоимости следует понимать технические, экономические, организационные и другие условия, под воздействием которых определяется уровень и структура себестоимости продукции.

К внутрипроизводственным факторам относят:

1) факторы, связанные с конструкцией машины. На себестоимость продукции влияют:

    - количество деталей в машине;

   - степень конструктивной преемственности;

   - доля унифицированных, нормализованных и стандартных деталей;

   - способ получения заготовок и др.;

2) факторы, связанные непосредственно с производством, т.е. факторы, связанные с орудиями и предметами труда.

Выбор оборудования влияет на трудоемкость обработки, расход материалов, энергии, величину амортизационных отчислений  и др. К этой группе факторов также  относятся механизация и автоматизация производства, применение высокопроизводительного инструмента.

 К факторам, связанным с предметом труда, относят: качество материала, отклонение материала по форме и размерам от формы и размера готовой детали, размер припуска и др.;

3) факторы, связанные с трудом – это квалификация кадров, подбор и расстановка кадров в соответствии с их квалификацией, улучшение использования рабочего времени, рациональная организация рабочего места, состояние технического нормирования и др.

Все эти факторы, прежде всего, сказываются на производительности труда, повышение которой уменьшает долю заработной платы в себестоимости единицы изделия, увеличивает выпуск продукции, а следовательно, уменьшает размер условно-постоянных расходов на единицу продукции;

4) факторы, связанные с организацией производства:

   -  тип производства;

   - внутризаводское планирование (установление задания цехам в соответствии с их профилем, правильные расчеты производственной мощности, потребности в рабочей силе, материалах);

   - техническая подготовка производства;

   - рациональная организация вспомогательных процессов обеспечивает бесперебойность производственного процесса и снижает величину косвенных расходов в себестоимости продукции;

5) уровень концентрации производства;

6) степень специализации и кооперирования производства;

7) внедрение поточных методов производства и др.

К факторам также относятся: изменение структуры и объема производства, норм амортизационных отчислений, условий оплаты труда и др.

Расчет снижения себестоимости по факторам:

а) экономия материальных ресурсов за счет их лучшего использования определяется методом прямого счета;

б) заработная плата производственных рабочих определяется исходя из снижения трудоемкости;

в) экономия амортизационных отчислений
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где А – сумма амортизационных отчислений в отчетном году, тыс. руб.;

      а – процент увеличения объема производства в планируемом году;

      б – процент роста амортизационных отчислений;

г) влияние на рост производительности структурных сдвигов в производственной программе, номенклатуре, уровне специализации и  кооперирования.

   - изменение (±) численности рабочих при изменении структуры плана:
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где Т0у и Т1у – удельная трудоемкость на 1000 руб. валовой продукции в нормо - ч в отчетном и плановом периодах;

         В – выпуск валовой продукции в плановом периоде, тыс. руб.;

         Ф0 – действительный фонд времени работы одного рабочего в отчетном году, час.;

         Кв – коэффициент выполнения норм времени в отчетном периоде;

   - изменение численности рабочих (±) при увеличении (уменьшении) удельного веса кооперированных поставок и стоимости покупных изделий в валовой продукции:
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где К0 и К1 – удельный вес покупных изделий в общем выпуске валовой продукции в отчетном и  плановом году (%);

       Р0- численность рабочих в отчетном периоде;

       v -  индекс роста объема производства.

Процент роста производительности труда определяется по цеху (предприятию)
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где Ч Р – число работающих для выполнения планового объема работ, рассчитанное по базисной (отчетной) выработке;

        ЭР – экономия численности работающих, чел.;

       Чб – число работающих в базисном периоде, чел.;

       ВПЛ, Вб  - объем валовой продукции в плановом и базисном периодах, тыс. руб.

Для определения снижения себестоимости в результате роста производительности труда используются методы, приведенные в разделе «План по труду и кадрам»;

д) при углублении специализации и расширении кооперированных связей, в частности, на основе передачи ранее изготовлявшихся деталей на другие специализированные предприятия экономия определяется следующим образом:
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где  С – полная себестоимость изделий, передаваемых для изготовления на специализированные предприятия;

        Ц – оптовая цена, по которой эти изделия поставляются специализированными предприятиями;

        Т -   транспортно- заготовительные расходы на единицу изделия;

         N – количество изделий, получаемое от специализированных предприятий в планируемом году.

10.3. Анализ себестоимости продукции
                 Основные задачи анализа себестоимости:
-  контроль за выполнением плана снижения себестоимости;
-  выявление факторов, обусловивших отклонения фактических показателей от плана и прошлых периодов;

-  выявление резервов и путей дальнейшего снижения себестоимости, продукции.

10.3.1 Анализ обобщающих показателей себестоимости
а) анализ затрат на производство по экономическим элементам (смета затрат на производство) имеет ограниченное значение. В основном контролируется лишь соблюдение сметы затрат и изменение структуры в динамике. Определение удельного веса отдельных затрат позволяет сделать вывод о том, является ли производство материалоемким, трудоемким или энергоемким;
б) анализ себестоимости продукции по калькуляционным статьям затрат служит для определения величины затрат по местам затрат и по объектам калькуляции.
Себестоимость по статьям затрат исчисляется как плановая себестоимость по статьям затрат на плановый выпуск, плановая себестоимость по статьям затрат на фактический выпуск и фактическая себестоимость на фактический объем товарного выпуска. Это позволяет проанализировать отклонение фактической себестоимости от плановой, учитывая изменения объема товарного выпуска;

в) анализ себестоимости товарной продукции позволяет выявить отклонения от плана по каждой статье калькуляции и определить влияние отклонений показателей предшествующих разделов анализа: экономии материалов, заработной платы; рост производительности груда, объема производства и др.

Анализ отклонений от плана себестоимости фактически выпущенной товарной продукции сопровождается объяснительной запиской с указанием причин отклонений от плана по элементам затрат;
г) при анализе себестоимости в постатейном разрезе необходимо определить влияние каждой статьи на общий результат. Для этого можно использовать индексный метод.

Связь общего индекса У с индексами отдельных статей калькуляции выражается формулой
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где – Vко – удельный вес к-й статьи калькуляции по плану (либо базисному году); n – число статей калькуляции.

Для анализа влияния каждой статьи калькуляции на себестоимость можно рассчитать отклонения индексов
(УК = (iк – I) ( Vк0
Если удельные веса выражены в процентах, то отклонение рассчитывается следующим образом:

                                        (УК = 
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Пример анализа влияния отдельных статей калькуляции на себестоимость приведен в табл. 17.

Таблица 17. Анализ относительного влияния отдельных статей калькуляции на себестоимость.
	Статьи

калькуляции
	На фактический выпуск

(млн. руб.)
	iк
	Vко
	Vк1
	(iк

	
	предшествующего года
	отчетного

года
	
	
	
	

	Материалы
	362,92
	353,42
	0,974
	0,2414
	0,2351
	–0,00628

	Цеховые расходы
	58,93
	54,21
	0,92
	0,0392
	0,0361
	–0,00314

	Всего затрат на 

товарный выпуск
	1503,19
	1489.22
	0,991
	1,0
	1,0
	–0,0094


Влияние на себестоимость расходов на материалы составит:
(У1 = (0,974 – 1) 0,2414 = –0,00628 или 0,63 %

10.3.2. Анализ затрат на 1 руб. товарной продукции
Показатель затрат на 1 руб. товарной продукции (С)
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где S n – полная себестоимость товарной продукции; NТ – стоимость товарной продукции в оптовых ценах.
Между затратами на 1 руб. товарной продукции и прибылью имеется прямая связь:
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где Р – прибыль; 
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 – прибыль на 1 руб. товарной продукции. Чем ниже уровень затрат на 1 руб. товарной продукции, тем выше прибыль предприятия.
Анализ затрат на 1 руб. товарной продукции предусматривает расчет общего отклонения фактических затрат на 1 руб. продукции от плана, выявление факторов, обусловивших это отклонение, и их численное влияние на общее отклонение.
Использование формулы затрат на 1 руб. продукции позволяет указать основные факторы изменения показателя: изменение себестоимости продукции за счет изменения цен на сырье и материалы; изменение себестоимости за счет соблюдения режима экономии; изменение объема продукции за счет изменения цен; изменение объема продукции за счет структурных сдвигов. Первые два фактора влияют на изменение числителя, вторые два – знаменателя.

Расчет влияния перечисленных факторов на изменение уровня затрат на 1 руб. товарной продукции удобнее проводить, если данные представлены в .виде таблицы (табл. 18). 

Таблица 18. Укрупненная методика анализа затрат на 1 руб. товарной продукции.
	Показатели
	Полная себестоимость

товарной продукции, млн.руб.
	Формулы расчета

отклонений

по факторам

	
	планового

объема
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	Объем товарной продукции, млн. руб.

по плану 
[image: image17.wmf]Т

N

1


	
[image: image18.wmf]T

n

N

S

С

1

1

11

=


	(
	(
	(Сстр = С22 – С11

	Фактически в плановых ценах 
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	(Сэкон = С23 – С22

	Фактически в действующих ценах
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	(Сцен = С33 – С23

	Итого общее отклонение затрат на 1 руб., товарной продукции
	
	
	
	(Собщ = С33 – С11


Общее отклонение затрат на 1 руб. товарной продукции составляет:
(Собщ = С33 – С11
Это отклонение есть результат влияния:

a) изменения цен по продукции:

(Сцен = С33 – С23
б) режима экономии:

(Сэкон = С23 – С22
в) структурных сдвигов в составе продукции:

(Сстр = С22 – С11
∆Собщ = ∆Сцен + ∆Сэкон +∆Сстр

∆Собщ = (С33 – С23) + (С23 – С22) + (С22 – С11) или 

∆Собщ = С33 – С11. 
10.3.3. Анализ себестоимости сравнимой товарной продукции
Расчет количественного влияния факторов на снижение себестоимости с помощью аналитической таблицы (табл. 19).

Таблица 19. Анализ влияния факторов на снижение себестоимости сравнимой продукции

	Показатели
	По себестоимости предшествующего года
	По плановой себестоимости отчетного года
	По фактической себе стоимости отчетного года.
	Снижение себестоимости против предшествующего года

	
	
	
	
	млн. руб.
	%

	Плановая сравнимая товарная продукция
	3100
	3001
	х
	– 99
	– 3,2

	Фактически выпущенная сравнимая товарная продукция
	3260
	3150
	3050
	– 210
	– 6,4

	То же, но пересчитанное при плановой структуре
	3260
	3157
	х
	– 103
	– 3,1



Как видно из табл.19 плановое задание по снижению себестоимости сравнимой продукции составляет 99 млн. руб., фактически получено 210 млн. руб. Сверхплановая экономия по себестоимости составляет III млн. руб. (210 – 99), которая получена за счет изменения плана объема продукции, ее структуры и снижения уровня затрет, по отдельным изделиям. Влияние роста объема выпуска на сверхплановое снижение себестоимости составляет 4 млн.руб. (103 – 99). Влияние изменений уровня затрат по отдельным изделиям на сверхплановое снижение себестоимости товарной продукции – 100 млн.руб. (3050 – 3150). Влияние изменений структуры продукции 7 млн.руб. (III – 4 – 100).

Расчету фактически выпущенной сравнимой товарной продукции по плановой себестоимости отчетного года, пересчитанной на неизменную плановую структуру (3157 млн. руб.), предшествует определение процента роста фактического объема против плана в сопоставимой оценке (например, по себестоимости предшествующего года).
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где КS – темп роста фактического объема выпуска сравнимой продукции к плану по себестоимости предшествующего года; 
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 – соответственно плановая и фактически выпущенная сравнимая продукция по себестоимости предшествующего года.
В примере темп роста составил 105,2 % (
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 х 100%). В предположении, что плановая структура продукции не изменилась, фактический выпуск продукции составил бы 3157 млн. руб. (
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Анализ отчетных калькуляций важнейших изделий предусматривает определение изменения (() затрат по статьям калькуляции (плановое и сверхплановое). Для этой цели сравнивается среднегодовая себестоимость изделия (фактическая) за отчетный год с себестоимостью за прошлый год и по плану на отчетный год.

10.4. Прибыль и рентабельность производства

Прибыль характеризует эффективность производства. К факторам, влияющим на величину прибыли, относятся: цена, себестоимость, объем продаж, конкурентоспособность продукции.

Различают:

· прибыль or производства – это разность выпуска товарной продукции по оптовым ценам и полной себестоимости этой продукции;

· прибыль от реализации определяется таким же путем, но в расчет берется только реализованная товарная продукция;

· прибыль от производственно-хозяйственной деятельности предприятия (балансовая) равна прибыли от реализации плюс внереализационные доходы и минус внереализационные расходы.

Налогооблагаемая прибыль формируется следующим образом: налогооблагаемая прибыль образуется из балансовой прибыли за вычетом доходов (расходов) по видам деятельности, освобождаемых от налогообложения или облагаемых в особом порядке. Ставка налога (%) умножается на налогооблагаемую прибыль для получения налога на прибыль. От налогооблагаемой прибыли вычитается налог на прибыль. Эта разность образует прибыль, которая остается в распоряжении предприятия (чистая прибыль).

Абсолютная сумма прибыли, полученная предприятием, является важным показателем, характеризующим результаты его работы. Однако этот показатель не дает возможности полностью оценить качественную сторону деятельности предприятия. В связи с этим определяется показатель рентабельности.
Различают показатели рентабельности производства и изделия.

Рентабельность производства определяется отношением балансовой прибыли к среднегодовой стоимости основных производственных фондов и нормируемых оборотных средств.

Рентабельность отдельных видов продукции определяется отношением прибыли к полной себестоимости.

10.5. Анализ прибыли и рентабельности

Основной обобщающий показатель экономических (финансовых) результатов деятельности предприятия – прибыль.

В показателе прибыли отражается объем реализации продукции (работ, услуг), его структура, эффективность использования предприятием материальных, трудовых и финансовых ресурсов.

Задачи анализа:

· оценка состава, динамики и структуры прибыли (убытка отчетного года (периода);

· анализ прибыли от реализации товаров, продукции, работ, услуг;

· анализ прочих операционных доходов расходов;

· анализ прочих внереализационных доходов и расходов;

· анализ использования прибыли.

Наибольший удельный вес в структуре балансовой прибыли промышленного предприятия составляет прибыль от реализации продукции (работ, услуг), поэтому его уменьшение свидетельствует о снижении эффективности основной деятельности предприятия. В связи с этим одной из важнейших задач анализа прибыли предприятия является оценка влияния отдельных факторов на изменение прибыли от реализации продукции (работ, услуг) по сравнению с предыдущим годом.

Анализ прибыли (убытка) отчетного года предусматривает оценку динамики прибыли (убытка), изучение ее состава и структуры для выявления направления резервов увеличения прибыли или снижения убытка. Оценку динамики прибыли (убытка) отчетного года проводят путем определения абсолютных изменений от предыдущего года.

Анализ структуры прибыли (убытка) позволяет оценить влияние отдельных ее слагаемых на конечный финансовый результат – прибыль (убыток) от деятельности предприятия за отчетный год.

На изменение прибыли от реализации товаров, продукции, работ, услуг в отчетном году по сравнению с предыдущим годом оказывают влияние следующие факторы:

· цены на реализованные товары, продукцию, на выполненные работы, тарифы на оказанные услуги;

· себестоимость реализации товаров, продукции, работ, услуг с включением коммерческих и управленческих расходов;

· физический объем реализованных товаров, продукции, выполненных работ, оказанных услуг;

· структура реализованной продукции (товаров, работ, услуг).

Оценка влияния факторов на изменение прибыли от реализации 
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проводится в следующей последовательности.

1. Влияние на прибыль от реализации цен продаж на продукцию (товары, работы) и тарифов на услуги 
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 – объем фактически реализованной продукции (товаров, работ, услуг) соответственно в фактических ценах и ценах предыдущего года.
2. Влияние на прибыль от реализации изменения себестоимости продукции (товаров, работ, услуг), включая коммерческие и управленческие расходы, проявляется в показателе 
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 с учетом, что снижение себестоимости увеличивает прибыль:
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 – себестоимость фактически реализованной продукции (товаров, работ, услуг) соответственно по себестоимости предыдущего года и фактической себестоимости, тыс.руб.

3. Влияние на прибыль от реализации изменения физического объема реализованной продукции (товаров, работ, услуг) 
[image: image37.wmf])

(Q

Q

P

пр

Δ

П

 определяется по формуле:
                                    
[image: image38.wmf],

100

100

I

П

Δ

П

p

пр

p,

P

P

Q

Q

)

(Q

Q

-

=


где 
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 – прибыль от реализации по отчету предыдущего года, тыс. руб.; 
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 – темп роста объема реализованной продукции (товаров, работ, услуг) в отчетном году, %.

При определении темпа роста физического объема реализованной продукции (товаров, работ, услуг) исключается влияние цен на продукцию (товары, работы) и тарифов на услуги:
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 – объем реализованной продукции (товаров, работ, услуг) соответственно в предыдущем году и в отчетном году в ценах и тарифах предыдущего года, тыс.руб.

4. Влияние на прибыль от реализации структурных сдвигов в объеме реализованной продукции (товаров, работ, услуг), т.е. в результате изменения удельного веса продукции (товаров, работ, услуг) с различным уровнем рентабельности 
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 – прибыль от реализации соответственно по отчету предыдущего года и фактически реализованной продукции (товаров, работ, услуг) в отчетном году в ценах, тарифах и по себестоимости предыдущего года, тыс. руб.; 
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 – влияние на прибыль от реализации изменения физического объема реализованной продукции (товаров, работ, услуг) по расчету.

Проверка правильности факторного анализа прибыли от реализации проводится балансовым приемом:
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При приближенном способе факторный анализ прибыли от реализации проводится в следующей последовательности.

Изменение прибыли от реализации 
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 рассчитывается по формуле:
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1. Влияние на прибыль изменения цен и тарифов 
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2. Влияние на прибыль от реализации изменения физического объема реализованной продукции (товаров, работ, услуг) на прибыль 
[image: image54.wmf])
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3. Влияние на прибыль от реализации изменения уровня себестоимости и структуры реализованной продукции (товаров, работ, услуг) 
[image: image56.wmf])

(C

Q

стр

p

Δ

П

.
При определении влияния уровня себестоимости и структуры следует помнить, что снижение себестоимости увеличивает прибыль и, наоборот, увеличение себестоимости снижает прибыль. Влияние изменения уровня себестоимости и структуры реализованной продукции на прибыль от реализации рассчитывается по формуле:
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Сумма влияния всех выявленных факторов должна быть равна общему изменению прибыли от реализации отчетного года по сравнению с предыдущим:
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В процессе анализа прочих операционных доходов и расходов особое внимание следует уделить изучению доходов от реализации основных средств и прочего имущества, причин и виновников образования излишних и ненужных товарно-материальных ценностей. Реализация таких запасов повышает рентабельность производства, а реализация запасов материальных оборотных средств также способствует и ускорению средств в обороте.

Прочие внереализационные доходы и расходы отражают различные доходы и расходы, не связанные с движением имущества предприятия.
По каждому виду как внереализационных доходов, так и расходов устанавливаются причины и виновники возникновения, а также своевременность принятия мер к взысканию (погашению) задолженности. Так, например, уменьшение взысканных сумм не всегда бывает результатом лучшего выполнения договорных обязательств. Это может произойти и вследствие ослабления финансового контроля со стороны предприятия. Поступление списанных безнадежных долгов говорит чаше всего, о преждевременном, недостаточно обоснованном их списании.

Анализ санкций включает поэлементное их изучение с целью выявления наиболее значительных причин нарушений хозяйственных договоров. Например, если большая часть санкций была уплачена предприятием за нарушение условий перевозок, то в дальнейшем анализе необходимо установить причины уплаченных санкций и определить пути повышения эффективности транспортировки продукции за счет изменения условий договоров с транспортными организациями, прекращения одних договоров и заключения новых и т.п.

Возмещение предприятием убытков, причиненных другим организациям и государству, уплата штрафов, неустоек и иных экономических санкций, установленных законодательством, производится за счет прибыли, остающейся в распоряжении предприятия. Полученные предприятием суммы возмещения ущерба и экономические санкции направляются на увеличение прибыли.

Прибыль, остающаяся у предприятия после уплаты налогов и других платежей в бюджет, поступает в его полное распоряжение. Предприятие самостоятельно определяет направления использования остающейся в его распоряжении прибыли, если иное не установлено учредительными документами и принятой учетной политикой.

Производственные результаты – количество выпущенной и реализованной продукции (работ, услуг), которое определяется потребностями рынка, производственно – техническими возможностями предприятия и эффективностью использования его ресурсов.

Анализ производственных результатов проводится по следующим основным направлениям:

· оценка динамики производства и реализации продукции (работ, услуг);

· анализ реализации продукции (работ, услуг);

· анализ производства продукции по номенклатуре и ассортименту;

· анализ влияния факторов на объем продукции (работ, услуг);

· анализ влияния структурных сдвигов на объем продукции (работ, услуг);

· анализ ритмичности работы предприятия.

Выполнение плана по прибыли определяется путем сопоставления факта с планом. Важное значение имеет выявление факторов изменения прибыли и рентабельности.

Особенности факторного метода планирования прибыли и рентабельности:

· прогнозный характер планирования;

· применение достаточно гибких показателей с определенной степенью отклонений от избранной величины;

· полный учет инфляционных изменений;

· использование базовых показателей за предшествующий период;

· выбор оптимальной величины показателя из ряда вариантов, в результате чего прибыль и рентабельность получают значение исходных показателей, на основе которых происходит процесс планирования.
Факторный метод планирования прибыли и рентабельности включает следующие этапы:

· расчет базовых показателей за предшествующий год;

· постановка целей производственно-хозяйственной деятельности на планируемый год;

· прогнозирование индексов инфляции;

· расчет плановой прибыли и рентабельности по вариантам;

· выбор оптимального варианта.

Базовые показатели (табл. 20) должны быть скорректированы на условия, действующие к началу планируемого года и сопоставимые с ними.
Таблица 20. Базовые показатели

	Базовые показатели за предшествующий год
	Величина

показателя

	Выручка от реализации продукции без налога на добавленную стоимость, акцизов, таможенных пошлин (млн. руб.)
	260000

	Себестоимость реализованной продукции (млн. руб.)
	205000

	Прибыль от реализации продукции (млн. руб.)
	55000

	Прочая прибыль (млн. руб.)
	4000

	Валовая прибыль (млн. руб.)
	59000

	Структура себестоимости продукции (%):
	100

	– материальные затраты
	80

	– зарплата с начислением на нее
	15

	– амортизационные отчисления
	5

	– прочие затраты
	–

	Стоимость активов предприятия на конец года (млн. руб.):
	125000

	– немобильные активы (основные средства и капвложения)
	78000

	– материальные запасы и затраты
	32000

	– денежные и прочие средства 
	15000

	Финансовый рычаг (отношение стоимости всех активов предприятия к собственному капиталу), ед.
	2

	Рентабельность всего капитала (59000/125000) х 100, %
	47,2

	Рентабельность собственного капитала (59000/125000) х (100 х 2), %
	94,4


На следующем этапе предприятие должно определить целевые варианты направлений хозяйствования в следующем году. Цели должны быть согласованы с потребителями рынка и ресурсными ограничениями и сгруппированы в факторы, влияющие на величину прибыли и рентабельности. К числу таких факторов следует отнести:
· рост (снижение) выручки от реализации сравнимой продукции в сопоставимых ценах;

· изменение себестоимости сравнимой продукции;

· выпуск новой несравнимой продукции;

· изменение цен на продукцию;
· изменение цен на покупные товарно-материальные ценности;

· изменение оценки основных средств и капиталовложений;

· изменение оплаты труда в связи с инфляцией;

· изменение прибыли от прочей реализации и внереализационных операций;

· рост (снижение) собственного капитала предприятия.

10. 5. 1. Анализ плановых показателей рентабельности
Анализ рентабельности продукции (работ, услуг) проводится сравнением показателей отчетного года с предыдущим годом и планом. Анализ влияния факторов на изменение уровня рентабельности выполняется способом цепных подстановок.

Рентабельность всей реализованной продукции (работ, услуг) зависит от уровня рентабельности отдельных видов продукции (работ, услуг) и их удельного веса в общем объеме реализованной продукции.

Анализ влияния факторов на изменение рентабельности всей реализованной продукции проводится способом разниц в следующей последовательности:

1. Изменение рентабельности всей реализованной продукции 
[image: image59.wmf]p
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 отчетного года по сравнению с предыдущим годом:
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2. Влияние изменения удельного веса отдельных видов продукции в полной себестоимости всей реализованной продукции 
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где 
[image: image63.wmf]i
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 – изменение удельного веса i-ro вида продукции в себестоимости всей реализованной продукции; 
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 – рентабельность i-гo вида продукции в предыдущем году, %; m – количество видов реализованной продукции в отчетном году.

3. Влияние изменения рентабельности отдельных видов продукции 
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где (р – изменение рентабельности i-гo вида продукции; 
[image: image67.wmf]ciф
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 – удельный вес i-гo вида продукции в себестоимости всей реализованной продукции в отчетном году.

4. Проверка влияния факторов на изменение рентабельности всей реализованной продукции:
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Эффективность использования капитала (имущества) предприятия характеризуют показатели его рентабельности.

На основании данных баланса предприятия и отчета о финансовых результатах и их использовании определяются показатели эффективности использования капитала (имущества) предприятия.

Рентабельность капитала (имущества) предприятия  рК характеризует прибыль, полученную предприятием с каждого рубля, вложенного в имущество (активы) предприятия:
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где Прасп – прибыль, остающаяся в распоряжении предприятия, тыс. руб.; 
[image: image70.wmf]К

 – средняя величина капитала предприятия, рассчитанная по данным баланса, тыс. руб.
Рентабельность текущих активов рАтек отражает эффективность использования текущих активов предприятия и показывает, какую прибыль получает предприятие с каждого рубля, вложенного в текущие активы предприятия:
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где 
[image: image72.wmf]тек
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 – средняя величина текущих активов предприятия, рассчитанная по данным баланса, тыс. руб.

Показатели рентабельности средств характеризуют эффективность использования собственного капитала и инвестированных заемных средств.

Рентабельность собственного капитала 
[image: image73.wmf]соб
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 характеризует прибыль, получаемую предприятием с каждого рубля собственного капитала:
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где Ксоб – средняя величина источников собственных средств предприятия, рассчитанная по данным I раздела пассива баланса, тыс. руб.

Сопоставление рентабельности капитала рК и рентабельности собственного каптала рКсоб обуславливает необходимость привлечения предприятиям заемных источников финансирования:

                              (р = рК – рКсоб
где (р – рентабельность использования заемных источников финансирования, %.

Рентабельность инвестиций рКинв характеризует эффективность инвестирования собственного и долгосрочных заемных средств:
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где Пб – балансовая прибыль предприятия, тыс. руб.; Кдолг – долгосрочные кредиты и займы по данным баланса предприятия, тыс. руб.
Показатели рентабельности капитала (имущества) и рентабельности средств (источников) предприятия анализируются в динамике, а влияние факторов на их изменение определяется способом цепных подстановок.

При снижении показателя рентабельности всей реализованной продукции необходимо провести анализ влияния рентабельности отдельных видов продукции с целью выявления низкорентабельной продукции и анализ устойчивости спроса на эту продукцию для обоснования управленческого решения.

Анализ рентабельности текущих активов необходимо связать с оценкой показателей их оборачиваемости.

Сопоставление рентабельности капитала и рентабельности собственного капитала позволяет дать опенку рентабельности заемных источников средств предприятия:

                                      рК3 = рК – рКсоб,
где рК3 – рентабельность использования заемных источников средств, вложенных в имущество предприятия.

Если рКсоб > рК , то использование заемных источников средств менее эффективно, чем использование собственного капитала предприятия.

Важной характеристикой эффективности работы предприятия являются показатель рентабельности производственных фондов и показатель рентабельности средств, авансированных в производственные ресурсы.

Рентабельность производственных фондов рФ:
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где Пб – балансовая прибыль, тыс. руб.;
[image: image77.wmf]ос
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 – среднегодовая стоимость производственных основных средств, тыс. руб.; 
[image: image78.wmf]м.об
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 – среднегодовая стоимость материальных оборотных средств, тыс. руб.

Для анализа влияния факторов на изменение уровня рентабельности эту формулу следует представить в следующем виде:
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В этом виде формула устанавливает связь уровня рентабельности с факторами: величиной балансовой прибыли на 1 рубль реализованной продукции (работ, услуг) Пб/Qp; показателями использования производственных основных средств – фондоемкостью 
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 / Qp или фондоотдачей f; показателями использования материальных оборотных средств – коэффициентом закрепления материальных оборотных средств 
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Таблица  21.  Пример расчета рентабельности.
	Показатели
	Отчетная

величина
	Метод пересчета
	Пересчитанный

вариант

	Выручка от реализации продукции (без НДС и акцизов)
	750000
	750000 ( 1,7
	441176

	Материальные затраты, включаемые в себестоимость
	275000
	275000 ( 1,8
	171875

	Амортизационные отчисления
	88700
	88700 ( 1,4
	63357

	Зарплата с начислениями, включаемые в себестоимость
	148400
	148400 ( 1,5
	98933

	Прочие затраты, включаемые в себестоимость
	16100
	не пересчитывается
	16100

	Себестоимость реализованной продукции
	528200
	171875 + 63357 + 98939 + 16100
	350285

	Прибыль от реализации продукции
	221800
	441176 – 350285
	90911

	Прибыль от прочей реализации и внереализационных операций
	3500
	не пересчитывается
	3500

	Валовая прибыль
	225300
	90911 + 3500
	94411

	Немобильные активы предприятия
	640800
	640800 ( 1,4
	457714

	Материальные активы (запасы, затраты)
	369400
	369400 ( 1,6
	230875

	Денежные средства и дебиторская задолженность
	140500
	140500 : 1,7
	82647

	Общая сумма активов предприятия
	1150700
	457714 + 230875 +  82647
	711236

	Рентабельность к общей стоимости активов, %
	19,53
	(94411 : 71236) х 100
	12,24


Вопросы для самопроверки.

1. Классификация затрат, образующих себестоимость продукции.
2. Чем отличается смета затрат от калькуляции?

3. Виды себестоимости продукции.
4. Пути снижения себестоимости продукции.
5. Факторы, влияющие на изменение себестоимости продукции.

6. Расчет снижения себестоимости по факторам.

7. Задачи анализа себестоимости продукции.

8. Направления анализа себестоимости продукции.
9. Виды прибыли и ее роль в оценке эффективности производства.

10. Показатели рентабельности производства.

11. Сущность факторного метода планирования прибыли и рентабельности.
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